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Knowing Salesman's Tactic
รู้ทนัลูกเล่นนักขาย - ทกัษะการเสนอขายอย่างมืออาชีพ

 หวัข้อสมัมนา

• Workshop การนําเสนอขายอยา่งมกีลยทุธ์

• การขายตนเอง

• การสรา้งความมั Éนใจและความกลา้

• Workshopพลงัการขายและสไตลก์ารขาย

• Workshop การบรหิารเวลาในการนําเสนอการขาย

• การขายตนเองใหก้บัตนเอง

• การขายตนเองใหก้บัผูอ้ืÉน

• Pyramid of Your Business Success

• Intrapersonal & Interpersonal Intelligence

• สิÉงทีÉนักฟังทีÉดพีงึระวงั

• เมืÉอความสนใจถกูแทรกแซง 

• กฎทองของการสรา้งความสนใจ

• ระวงัภาษากายของคณุใหด้ี

• จติใจทาํงานอย่างไร

• ความเชืÉอทีÉจาํกดัตนเอง

Online
TRAINING

บรรยายโดย ดร.วิชยั ว่องศิลป์วฒันา

กรรมการผูจ้ดัการ บรษิทั Lucky star International (Thailand) Co.,Ltd.

อดตี รองผู้อาํนวยการ บริษัท โอสถสภา จาํกดั

หลกัสูตรนีÊเหมาะสาํหรบัผูมี้ประสบการณ์ระดบักลาง ( 3-5 ปี ) เช่น 

ผูบ้รหิารองคก์ร , ผูจ้ดัการจดัซืÊอ , เจา้หน้าทีÉจดัซืÊอ ระดบักลาง – สงู 

หรอืผูท้ีÉสนใจในทุก ๆ ธุรกจิ เพืÉอใหเ้ท่าทนั ลกูเล่นและยุทธวธิใีนการขาย

ทีÉนกัขายมอือาชพีมใีนการตดิต่อขายสนิคา้ใหก้บัองคก์รผา่นนกัจดัซืÊอมอือาชพี

• การใชค้วามจาํใหเ้ป็นประโยชน์

• การจาํชืÉอคนสาํคญัไฉน

• เทคนิคการจาํชืÉอและเรยีกชืÉอใหถ้กูตอ้ง

• การสนใจอยู่ทีÉการเอาใจใส่

• ใหค้าํพดูทาํงานแทนคณุ

• วงจรอบรมเพืÉอการสรา้ง Customer Care

• หลกัการทาํ Presentation ดว้ย Total Visual Checklist และ Single 

Visual Checklist

• การเขา้พบลูกคา้อยา่งสรา้งสรรค์

• สตูรการเขา้พบลูกคา้แบบ APPROACH

• การเริÉมตน้แนะนําสนิคา้แบบสรา้งสรรค์

• ผลประโยชน์ทีÉลูกคา้ผูบ้รโิภคและธุรกจิ (B2B)     ตอ้งการ

• Diagram การเสนอขายแบบจงูใจ  

** การสมัมนาจะเน้นการให้ผูเ้ข้าสมัมนาเป็นศนูยก์ลางของการสมัมนาโดยมีการทาํ Workshop และ VDO ประกอบการสมัมนาซึÉงใช้เวลา

ประมาณ 6 ชั Éวโมง / 1 วนั ( 9.00-16.00 ) **



ประวติัวิทยากร

ดร.วิชัย วองศิลปวัฒนา

Dr.Vichai Vongsilpavattana
กรรมการผูจัดการ (Managing Director)

Lucky Star International (Thailand) Co., Ltd.

งานปจจุบัน :  
กรรมการผูจัดการ บริษัท Lucky star International (Thailand) Co.,Ltd..
วิทยากรและที่ปรึกษาดานการขายและการตลาด

ประสบการณทํางาน :
- อดีต รองผูอํานวยการ บริษัท โอสถสภา จํากัด 

 - ผูบรหิารการขายอาวุโส :: บริษัท เนสเลย ประเทศไทย จํากัด

 - ผูจัดการฝายฝกอบรมพนกังานขาย :: บรษิัท ยิลเลตตประเทศไทย จํากัด

 - ผูจัดการฝายพัฒนาการขาย :: บริษัท เปปซ่ีโคลา อินเตอรเนชั่นแนล เซาทอีสเอเชีย จํากัด

 - ผูจัดการภาค :: บริษัท พรอคเตอร แอนด แกมเบิล จํากัด (พ ีแอนด จ)ี

 - ผูจัดการทั่วไป :: สายงานการขาย บรษิัท ทีโอเอ จํากัด

 - ผูจัดการฝายขายทั่วไป :: บริษัท โฟรโมสต ฟรีสแลนด ประเทศไทย จํากดั (มหาชน)

การศึกษา :

•  ปริญญาเอก :: การบริหารธุรกิจ Ph.D. in Management จากสหรฐัอเมริก

•  ปริญญาโท :: พาณิชยศาสตรมหาบัณฑิต MBA :: มหาวทิยาลยัธรรมศาสตร

•  อุดมศึกษา :: โรงเรียนเตรียมอุดมศึกษา พญาไท 

•  ปริญญาตร ี:: บัญชีบัณฑิต :: จุฬาลงกรณมหาวิทยาลัย

การฝกอบรมและการทํางานในตางประเทศ :

 - TEAM SALES MANAGER PROGRAM : PEPSI-COLA DETRIOT MICHIGAN USA

 - CUSTOMER BUSINESS DEVELOPMENT PROGRAM : PROCTER & GAMBLE AND WALMART : ARKANSAS USA

ประสบการณการบรรยาย และกิจกรรมพิเศษ :

วิทยากร  : 

 - สมาคมการตลาดแหงประเทศไทย (MAT)

 - สมาคมการจัดการธรุกิจแหงประเทศไทย (TMA)

 - สมาคมสงเสริมเทคโนโลยีไทย-ญี่ปุน (สสท)

 - สถาบันพัฒนาวิสาหกิจขนาดกลางและขนาดยอม SME ( ISMED )

 - คณบดีคณะบริหารธรุกิจ มหาวิทยาลัยอสีเทิรนเอเชยี

 - คอลัมนิสต Website Mthai.com คอลัมน Worktips

แ



ประวติัวิทยากร

ดร.วิชัย วองศิลปวัฒนา

Dr.Vichai Vongsilpavattana
กรรมการผูจัดการ (Managing Director)

Lucky Star International (Thailand) Co., Ltd.

แ
ประสบการณการบรรยาย และกิจกรรมพิเศษ :

วิทยากร  : 

 - ผูอํานวยการสถาบัน Vichai Sales Academy (www.VichaiSalesAcademy.com)

 - สถาบัน Business Network Guru (www.BusinessNetworkGuru.com)

 - วิทยากร IN-HOUSE และที่ปรึกษา องคกรรัฐวิสาหกิจ ธนาคาร บริษัทจํากัดและมหาชน

 - วิทยากรพิเศษรายการชั่วโมงนักบริหาร สถานีวิทยุจุฬาฯ

 - ผูแปล เรียบเรียงและเขียนบทความในหนงัสือดานการบริหาร การขายและการตลาด เชน บิ๊กไอเดียการบริหารจากวอลลสตรีท, 

   วิธีจัดการกับเจานาย  การเจรจาตอรองแบบชนะสามฝาย ฯลฯ

อาจารยพเิศษและวิทยากร หลักสูตรปริญญาเอกและปริญญาโททางการบริหารธุรกิจ : 

 - คณะพาณิชยศาสตรและการบัญชี จุฬาลงกรณมหาวทิยาลยั

 - คณะบริหารธุรกิจ มหาวิทยาลัยมหดิล

 - คณะบริหารธุรกิจ มหาวิทยาลัยเกษตรศาสตร

 - คณะบริหารธุรกิจอุตสาหกรรม มหาวิทยาลัยเทคโนโลย่ีไทย-ญี่ปุน

 - บัณฑิตวิทยาลัยมหาวิทยาลัยหอการคาไทย

 - บัณฑิตวิทยาลัย มหาวิทยาลัยภาคตะวันออกเฉียงเหนือ

 - บัณฑิตวิทยาลัยมหาวิทยาลัยธุรกิจบัณฑิต

 - บัณฑิตวิทยาลัยมหาวิทยาลัยนเรศวร สาขาการตลาด บณัฑิตวิทยาลัย มหาวิทยาลัย อีสเทรินเอเชีย

กิจกรรมพิเศษ :

 - คณบดีคณะบริหารธรุกิจ มหาวิทยาลัยอีสเทิรนเอเชยี

 - คอลัมนิสต Website Mthai.com คอลัมน Worktips

 - ผูอํานวยการสถาบัน Vichai Sales Academy (www.VichaiSalesAcademy.com)

 - สถาบัน Business Network Guru (www.BusinessNetworkGuru.com)

 - วิทยากร IN-HOUSE และที่ปรึกษา องคกรรัฐวิสาหกิจ ธนาคาร บริษัทจํากัดและมหาชน

 - วิทยากรพิเศษรายการชั่วโมงนักบริหาร สถานีวิทยุจุฬาฯ

 - ผูแปล เรียบเรียงและเขียนบทความในหนงัสือดานการบริหาร การขายและการตลาด เชน บิ๊กไอเดียการบริหารจากวอลลสตรีท, 

   วิธีจัดการกับเจานาย  การเจรจาตอรองแบบชนะสามฝาย ฯลฯ



     รายละเอียดสิทธิสมาชิก และการชาํระเงิน

  รายละเอียดการชาํระเงิน
    ** สมาคมไมอ่ยูใ่นขา่ยทีÉตอ้งถูกหกัภาษ ีณ ทีÉจ่าย ตามคาํสั ÉงสรรพากรทีÉ ทป. 4/2528 และ ทป. 19/2530 ขอ้ 8(2) **

หมายเหตุ : 

กรุณาส่งสาํเนาใบโอนเงนิพรอ้มระบุชืÉอผูเ้ขา้อบรม เพืÉอยนืยนัการชาํระเงนิ และดาํเนินการออกเอกสารใบเสรจ็รบัเงนิ เป็นลาํดบัถดัไป

อตัราค่าอบรม ONLINE  หลกัสูตรอบรม 1 วนั  (6 ชั Éวโมง/วนั)

ค่อบรมหลกัสูตรอบรม ONLINE

฿ 3,000
<< ระบบการเรียนการสอนแบบ Online >>

เรยีนโดยระบบ Online ผ่านโปรแกรม

ระยะเวลาการเรยีน 09:00 – 16:00 น. (6 ชั Éวโมง)

ราคาพเิศษ 3,000 บาท จากปรกต ิ4,200 บาท

** หมายเหต ุ: ราคานีÊยงัไม่รวมภาษีมูลค่าเพิÉม 7% **

** Promotion !! 
สมคัรอบรม 3 ทา่น ในหลกัสตูรเดยีวกนั ท่านทีÉ 3 ลด 50% **

 ออมทรพัย ์สาขา ย่อยสีÉแยกถนนจนัทน์ - เลยีบคลองช่องนนทรี

 เลขทีÉบญัช ี747 – 2 – 13256 – 8 
 ชืÉอบญัช ีสมาคมบรหิารงานจดัซืÊอและซพัพลายเชนแห่งประเทศไทย

และส่ง หลกัฐานการชาํระเงินมาทีÉ 

      training@pscmt.or.th, helpdesk@pscmt.or.th

แ
QR Code 

@pscmt
ติดต่อสอบถามข้อมลู หรือจองสมัมนาได้ทีÉ

02 – 678 – 6786 ถงึ 7

Training@pscmt.or.th 

helpdesk@pscmt.or.th

www.pscmt.or.th

ThaiBuyer


